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q 経歴

主にバックエンドエンジニアとしてWebサービスや

ネイティブアプリの開発に従事。前職では CtoCの

スタートアップで執行役員 CTOを務める。
q 好きな技術

SaaS、サーバーレス、マイクロサービス
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突然ですが

サードパーティの製品、利用していますか？
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企業では多くのソフトウェアが利用されている

アンチウイルスソフト

IDプロダイバー

CRM/SFA

プロジェクト管理ツール

サーバー監視、モニタリング

IT部門だけでなく、LOB単位での導入も多い
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じゃあその製品、

ちゃんと管理できてますか？

どの製品がどこでどれくらい使われているか
把握できてますか？
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• どこでどんなソフトウェアが使われているのか把握できていない

• ベンダーの監査や、安全なソフトウェアかどうかなど利用までの
申請・承認プロセスに時間がかかる

• ベンダーごとの契約や請求管理の手間が発生

• 長期間の利用に伴い契約更新やライセンス管理がおざなりに

サードパーティの製品を利用する側の課題

Undifferentiated Heavy Lifting (付加価値を産まない重労働)
に時間を奪われている状態
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• 顧客ごとに交渉をして契約を結ぶまでのプロセスに時間がかかる

• 細かいセキュリティ要件など顧客のベンダー監査への対応

• 顧客ごとに支払い方法や支払い日が異なる煩雑な請求管理

• パートナーを介した複雑な商流

• グローバル展開のコスト

• 販路の拡大 など

自社の製品を販売する側にも同様の課題が、、、
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調達プロセスを
簡素化

運用管理と
ガバナンスの
向上

専門知識を
持ったプロの
サポート

豊富な
セレクション

IT 費用の
最適化

サードパーティのソフトウェア、データ、サービスを
検索、購入、デプロイ、管理できる厳選されたデジタルカタログ

信頼できる
ソフトウェア
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数字で見る AWS Marketplace 

1K+
チャネルパートナー

3K+
セラー (販売者)

330K
バイヤー (購入者)

2M+
アクティブな
サブスクリプション

13K+
出品されている製品

* K = 1,000
* M = 1,000,000
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AWS Marketplace の活用で得られた効果
ソフトウェアの”調達”を行うバイヤー側のメリット

Source: “The Total Economic Impact™ Of AWS Marketplace”
A commissioned study by Forrester Consulting on behalf of AWS, May 2022

調達にかかる
時間を 66%削減

柔軟な料金体系によって、
ライセンスコストを

10% 削減

新しいベンダーの
導入工数を 75%削減

https://pages.awscloud.com/awsmp-report-mul-forrester-customertei.html
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AWS Marketplace の活用で得られた効果
ソフトウェアの”販売”を行うセラー側のメリット

Source: “The Total Economic Impact™ Of AWS Marketplace”
A commissioned study by Forrester Consulting on behalf of AWS, May 2022

案件の成約率を
27%向上

セールスサイクルを
40%短縮

ディールサイズを

80% 拡大

https://pages.awscloud.com/awsmp-report-mul-forrester-partnertei.html?trk=b7b51fba-16a5-4b0b-9e34-e5c4fe4971c5&sc_channel=el
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出品から購入までの流れ

ソフトウェアやデータを出品

セラー
（ISV やデータプロバイダー）

バイヤー
(エンドユーザー)

セルフサービスで
購入、デプロイ

AWS の利用料と合わせて
請求、AWS に支払いAWS から売上を振込

あらかじめ規定された標準的な価格と契約内容で、
顧客がセルフサービスで購入する方法
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セルフサービス以外の購入方法その 1

ソフトウェアやデータを出品

セラー
（ISV やデータプロバイダー）

バイヤー
(エンドユーザー)

セルフサービスで
購入、デプロイ

AWS の利用料と合わせて
請求、AWS に支払いAWS から売上を振込

カスタマイズされた価格、支払い日、契約内容

セラーによるプライベートオファー

価格や支払い日、契約内容をカスタマイズして、
セラーが各顧客と個別に交渉・合意して契約する方法
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セルフサービス以外の購入方法その 2

ソフトウェアやデータを出品

セラー
（ISVやデータプロバイダー）

バイヤー
(エンドユーザー)

セルフサービスで
購入、デプロイ

AWS の利用料と合わせて
請求、AWSに支払いAWSから売上を振込

カスタマイズされた価格、支払い日、契約内容
＋パートナーによる付加価値

チャネルパートナーによる
プライベートオファー (CPPO)

カスタマイズされた価格、支払い日、契約内容

セラーによるプライベートオファー

チャネルパートナー



AWS Marketplace を活用したソフトウェアの利用と販売方法について

© 2023, Amazon Web Services, Inc. or its affiliates. 

AWS Marketplace に出品可能な製品タイプ

Amazon Machine 
Image (AMI)

AWS CloudFormation
テンプレート

SaaSコンテナ
製品

機械学習
モデル/アルゴリズム

プロフェッショナル
サービス

ソフトウェア

データセット*

* AWS Data Exchange

バイヤーが自身の環境にデプロイ セラーが運用する SaaSを利用
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AWS Marketplace がサポートする料金モデル

BYOL

既存の製品ライセンスを
AWS に統合するための

仕組み

ライセンスの販売、
管理はセラー側で実施

フリートライアル

コミット不要で

無料で使い始める
ことができる

期間の指定が可能

時間ベースの
従量課金

起動時間単位で

ソフトウェアの使用量
を請求する方法

使った分だけの従量制

時間以外の任意のメト
リクスを計測して課金
するカスタムメータリ
ングという方法もある

月額固定

毎月固定の料金を
請求する方法

従量課金と併せて
利用することも可能

契約料金

一定の利用量を
コミットすることで
ディスカウントを
提供する方法

12ヶ月、24ヶ月など
期間ごとにディスカウ
ント率を調整可能

プライベート
オファー

セラーまたはコンサル
ティングパートナーと
交渉して顧客ごとに
価格を調整する方法

料金だけでなく規約や
支払い日なども柔軟に
カスタマイズできる

* 製品タイプによって選択可能なオプションが異なります
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Next Action

セラー向けドキュメント：AWS Marketplace 販売者ガイド
バイヤー向けドキュメント：AWS Marketplace 購入者ガイド

まずはここから始めましょう

Ø セラーの皆様：こちらを参考にセラー登録をしましょう！

Ø バイヤーの皆様：こちらから実際に製品の購入プロセスを体験しましょう！

https://docs.aws.amazon.com/marketplace/latest/userguide/what-is-marketplace.html
https://docs.aws.amazon.com/ja_jp/marketplace/latest/buyerguide/what-is-marketplace.html
https://docs.aws.amazon.com/ja_jp/marketplace/latest/userguide/seller-registration-process.html
https://aws.amazon.com/marketplace/partners/management-tour


AWS Marketplace を活用したソフトウェアの利用と販売方法について

© 2023, Amazon Web Services, Inc. or its affiliates. 

セラー向け出品ガイド：オンデマンド公開中

https://aws.amazon.com/jp/summits/tokyo/

[ISV や SaaS 事業者向け] AWS で自社ソフトウェアやサービスを販売しよう！
出品プロセスおよびサービスタイプ別実装ガイドのご紹介 – AWS Summit Tokyo 2023

https://aws.amazon.com/jp/summits/tokyo/
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Thank you!


