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概要

BI ツールを導入しデータの可視化を推進していたものの、
なかなか社内にデータ活用が浸透しなかった。

しかし、QuickSightの導入をきっかけに状況が大きく変わり、
一気にデータ活用が促進されるようになった。

なぜこのような変化が起きたのか？

当社の具体的な導入事例をご紹介しつつ、
データ活用が急激に加速したターニングポイントを分析する。
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はじめに FPPの紹介

• 主な事業
• 保険代理業（生命保険・損害保険）
• 金融商品に関するファイナンシャルプランニング業務

• 本社部門
• 社員約200名
• 経営企画、営業企画、マーケット推進、教育、管理、内部監査、など

• 営業部門
• 社員約1,800名
• 全国90支社



はじめに 私の紹介

• 愛知県瀬戸市出身 45才
• 小学校5年生、3年生の男の子の父
• 趣味はサッカー観戦、サッカー審判（4級）、暗闇ボクシング（b-monster）

• 経営企画部部長
• これまではビジネスモデルのシステム化を推進
• 現在はIT業務全般の責任者
• データ利活用促進 マネード
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FPPのデータ活用について データ活用方法の紹介

• ほぼ全部署に対してQuickSightダッシュボードを提供している状態
• 主に営業数値

• 営業社員の営業成績
• マーケティング関連数値

• 各種管理業務
• 指定業務の実施状況管理
• 開発業務の資産計上管理

• 自社開発システムの表示機能、データ出力機能の置き換え
• 検索機能
• CSV出力機能

「じゃあそれ、QuickSightでダッシュボード作成して共有しますね」



FPPのデータ活用について システム構成
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FPPのデータ活用について 事例紹介（1/3）

事例1 全国の支社長に対して、各支社の営業社員成績を可視化

Amazon Relational Database 

Service (Amazon RDS)
Amazon QuickSight 支社長Azure AD

Amazon Simple Storage 

Service (Amazon S3)
顧客管理システム

UserName,支社名

Row-Level Security (RLS)

各種営業数値を提供し、
支社長の支社マネジメントに活用



社員情報管理システム

FPPのデータ活用について 事例紹介（2/3）

事例2 全社員向けパソコン棚卸し進捗確認

Office365 Forms Amazon QuickSight 各部門の
情報管理責任者

Azure AD

Amazon Simple Storage 

Service (Amazon S3)

棚卸し申告フォーム

申告結果

Amazon Athena

AWS Glue

Amazon Relational Database 

Service (Amazon RDS)



FPPのデータ活用について 事例紹介（3/3）

事例3 自社開発システムのソフトウェア原価計算

Redmine Amazon QuickSight 経理部門Azure AD

Amazon Simple Storage 

Service (Amazon S3)

チケット管理（作業時間）

CSV出力結果

Amazon Athena

AWS Glue
毎月、チケットごとのステータスと工数合
計値を経理部門にデータ提供し、ソフト

ウェア原価計算を行っている



FPPのデータ活用について データ活用のあゆみ

Tableauを導入したもののあまり活性化せず、巻き込めていない状況がつづいた

2019年冬 2020年秋2015年

システム開発 Tableau Desktop / Tableau Online QuickSight

• 各システムに集計機能を実装
• 開発スピード
• 工数
• データの分断

• Tableau Desktopでvizを作成
• Tableau Onlineを通じて社内共有
• Tableau Desktop III（上級）修了
• Tableau Onlineログイン頻度低い

• 導入から半年後には全社展開
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データ活用が急激に加速したターニングポイント

• だれでも利用OKとする運用が実現できた

• まずは既存業務の置き換えに注力

• 数値の共通言語化を実施



だれでも利用OKとする運用が実現できた

QuickSightの価格体系がフィット

８割

年間ライセンス
利用者を選択

誰でも利用OK

部門／業務を選ばず
QuickSight化

本社部門8割利用
取引先との情報共有

にも活用
Amazon Cognitoで
多要素認証 利用状況のチェックも

不要



ディメンション
だけの表を提供

既存業務の置き換えに注力

私がvizを作成して
各部署へ提供

CSV／エクセル
出力に特化

みんなが便利さを実感し
受け入れてくれた 活用のための相談や

ビジュアル化の相談が
発生するようになった

美しいvizではなく、身近な課題解決



数値の共通言語化

各部署が積極的に活用するようになった結果だと思うが、
実は同じ言葉でも意味する対象が異なっていたり、色々な種類があることが分かった

利用促進
コミュニケーション増加

共通言語化

意思決定に活用される
ようになった

営業部門を中心に
スピード・品質向上

重要なツールに昇格
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今後の展望

体制強化

• 専門チーム組成

• 各部門の強化メン
バー選定

ナレッジ活用

• 事例共有
• 社内教育

データ強化

• 活用できるデータ
増やす

• 活用しやすくする

活用強化

• AWSサービスを使
い倒す

データ活用を組織の強みに変える



仲間を募集中

私達の取り組みに興味を持ってくれた人、一緒に仕事を楽しみたい人

nozaki.raita@fpp.jp

株式会社FPパートナー
経営企画部野崎雷太

気軽にメールしてください



以上、ありがとうございました。


